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PLAN COMERCIAL



Reto

Seria ideal que lo hicierais antes de la sesion en directo.

Desarrolla la siguiente ficha
de buyer persona.

L

Business Plan
Plan
Marketing .

Desarrolla un plan
comercial minimo viable y

justificalo.

Piensa en una accién de
marketing online y otra
offline que podrias
implementar en los
proximos 15 dias.



BUYER PERSONA 1: cliente ideal o avatar de cliente

@zwofw

NOMBRE: ¢Quién es esa persona? FRUSTRACIONES &5+ COMPETENCIA DIRECTAE
PERFIL DEMOGRAFICO: ;Como se manifiestan sus INDIRECTA
edad. sexo, profesion, lugar de dificultades respecto al problema | ;A través de qué productos/
residencia /deseo insatisfecho que estés servicios
intentando resolver? esté intentando dar solucion a
este problema?
FOTO

Asigna una etiqueta para que te
resulte facil de identificar

¢Quién es esa persona?

PERFIL PSICOGRAFICO

intereses, estilo de vida, valores de
consumo,

relacién con su entorno

ALEGRIiAS &

Describe los beneficios que
espera, desea o le sorprenderia
encontrar

¢DONDE ESTA?

¢;En qué entornos sociales se
desenvuelve?

Tanto fisicos como online

Ejemplo: concejales con poca
trayectoria que necesitan
mejorar su oratoria




BUYER PERSONA 2: cliente ideal o avatar de cliente

Py leary

NOMBRE: ¢Quién es esa persona? FRUSTRACIONES &5+ COMPETENCIA DIRECTAE
PERFIL DEMOGRAFICO: ;Como se manifiestan sus INDIRECTA
edad. sexo, profesion, lugar de dificultades respecto al problema | ;A través de qué productos/
residencia /deseo insatisfecho que estés servicios
intentando resolver? esté intentando dar solucion a
este problema?
FOTO

Asigna una etiqueta para que te
resulte facil de identificar

¢Quién es esa persona?

PERFIL PSICOGRAFICO

intereses, estilo de vida, valores de
consumo,

relacién con su entorno

ALEGRIiAS &

Describe los beneficios que
espera, desea o le sorprenderia
encontrar

¢DONDE ESTA?

¢;En qué entornos sociales se
desenvuelve?

Tanto fisicos como online

Ejemplo: concejales con poca
trayectoria que necesitan
mejorar su oratoria




BUYER PERSONA 3: cliente ideal o avatar de cliente

PG leary

NOMBRE: ¢Quién es esa persona? FRUSTRACIONES &5+ COMPETENCIA DIRECTAE
PERFIL DEMOGRAFICO: ;Como se manifiestan sus INDIRECTA
edad. sexo, profesion, lugar de dificultades respecto al problema | ;A través de qué productos/
residencia /deseo insatisfecho que estés servicios
intentando resolver? esté intentando dar solucion a
este problema?
FOTO

Asigna una etiqueta para que te
resulte facil de identificar

¢Quién es esa persona?

PERFIL PSICOGRAFICO

intereses, estilo de vida, valores de
consumo,

relacién con su entorno

ALEGRIiAS &

Describe los beneficios que
espera, desea o le sorprenderia
encontrar

¢DONDE ESTA?

¢;En qué entornos sociales se
desenvuelve?

Tanto fisicos como online

Ejemplo: concejales con poca
trayectoria que necesitan
mejorar su oratoria




iYa hemos terminado!




